Comenzamos el
20 de marzo
i Apuntate!
943 29 78 79 (Eli)
943 34 41 22
(Etor)
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CURSO DE VENTA ESPECIALIZADA EN
PRODUCTO DIGITAL Y TECNOLOGICO

Formaciéon en competencias blandas
+

Formacion digital y profesional
+
100 horas de practicas no laborales
en empresas
+
Acompaiamiento, seguimiento con
empresas y tutorizacion
individualizada




Dialogo con las empresas

especializadas en venta

tecnoldgica y con personas i
participantes. ] I e ‘
Definicion y alineacién k

colaborativo (empresas, agentes y -

participantes) de las acciones a " LQ n

desarrollar en el itinerario

-

-Acompanamiento en los [
itinerarios de las personas .
participantes en el itinerario,
diagnéstico inicial y plan de .
/ trabajo. Trabajo de las habilidades .
% blandas a través de metodologia
S | & = por proyectos .
[
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Formacion competencial, digital y
transversal de las personas en
itinerario.

Formacion especializada en

especializada en producto digital y
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[ ] ocupaciones emergentes: Venta
' tecnolégico
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Seguimiento de los procesos de [}
participaciéon en empresas.
Orientacion laboral. Prospeccion e )
Insercion laboral. Feedback .
conjunto con empresas
colaboradoras .
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